
 

 
新聞稿 

 

 

 

聯康生物科技集團公佈二零一六年中期業績 

*  *  * 
有效管理招標、加強商業平台及成功進入新省份加快業務增長 

 

摘要： 

 正常化銷售額增長25.6%，遠超行業9.0%之增幅 

 由於銷量增加以及實施嚴格的成本控制措施，正常化虧損淨額收窄14.3% 

 經調整LBITDA收窄35.4%，顯示業務表現大幅改善 

 成功投得更多省級招標，同時為集團的銷售產品維持理想售價 

 就商業化推廣金因舒®與華潤紫竹達成合作，首次於國內建立銷售夥伴關係 

 現正進行米格列奈的上市計劃，預期將於二零一七年第一季度推出市場 

 用於治療貧血的Uni-EPO-Fc完成第一期單劑量耐受性研究 

 

（香港，二零一六年八月二十六日）聯康生物科技集團有限公司（「聯康生物科技」或「集團」；股份代號：

690）宣佈截至二零一六年六月三十日止六個月之中期業績。集團新設立的市場准入部門有效管理招標， 

加上成功加強其商業平台以及成功進入新的增長省份，帶動集團錄得強勁的財務及營運業績。 

 

截至二零一六年六月三十日止六個月，集團錄得綜合營業額約6,950萬港元，較去年同期上升19.2%。就外

匯波動作出調整之銷售增幅為25.6%，而根據IMS（今年年初至五月）的數據顯示，集團的銷售額增長大幅

高於中國醫院藥品銷售約9.0%的整體增幅。期內毛利約為5,860萬港元，較去年同期上升20.6%。毛利率增

加1.0%至84.4%。 

 

虧損較去年同期收窄14.7%至約2,510萬港元。集團期內仍然錄得虧損，主要由於總額達1,480萬港元的固定

資產折舊及無形資產攤銷所致。上述開支大部分與集團為符合新的中國生產質量管理規範（「cGMP」）標準

所進行的大量投資，以及將在研產品規模化生產有關。集團扣除利息、稅項、折舊、攤銷及其他非現金項

目前虧損（「經調整LBITDA」）由去年同期的520萬港元減少35.4%至回顧期內的340萬港元。集團的財務狀

況維持穩健，於二零一六年六月三十日的銀行存款、銀行結餘及現金達約9,100萬港元。 

 

聯康生物科技中國業務首席執行官許丕華先生表示：「二零一六年上半年，集團在營運和財務表現方面均有

所改善，主要有賴成功的投標管理。集團新成立的市場准入團隊及高級管理層組成了多職能專責小組，在

他們的努力下，集團在省級招標的進展非常理想，其中以匹納普®的表現尤為突出，該產品在期內 58%的增

長，有約一半是來自在廣東省及福建省中標所帶來的貢獻。此外，我們亦成功以可持續價格水平維持在眾

多省份的覆蓋率，有助我們減輕價格下降帶來的影響。我們很高興看到投標管理的戰略漸見成效，並在期

内獲得令人鼓舞的成果，我們相信該戰略會在未來繼續帶動集團達到強勁增長。」 
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集團整體業務策略的核心元素，是雙管齊下推行「國際視野」及「促進增長」的業務策略。為配合這些策

略，集團的發展重點之一是擴展其商業平台，為推出兩款新一代產品作準備。集團計劃大力擴展其內部銷

售團隊及地區分銷商網絡的規模，同時與合約銷售機構或大型醫藥企業建立合作夥伴關係，以擴展於中國

的銷售與營銷網絡。於二零一六年六月二十七日，集團與華潤紫竹藥業有限公司（「華潤紫竹」）組成戰略

聯盟，於最少五年在全國範圍將金因舒
®
商業化，並可延長有關合作。華潤紫竹將以能夠保持集團在此項業

務獲利的價格水平，接手集團現有的金因舒
®
業務。此外，華潤紫竹能接觸到相當於集團現有網絡五倍的醫

院數量，這讓集團在省卻大量經費的情況下，能在尚未覆蓋的地區發展得更深更廣。藉著此夥伴關係，集

團預期金因舒
®
的銷量將於近期出現強勁增長。而集團也能分配更多資源到增長更快的產品上，如匹納普

®
、

金因肽
®
及米格列奈。 

 

除已推出的產品外，集團也正在籌備推出最近收購的產品 ─ 米格列奈，並與夥伴江蘇豪森就推出首批產

品緊密合作，計劃於二零一七年第一季度推出巿場。米格列奈除了較其他格列奈類藥品具有更強大的臨床

優勢外，亦坐享其他獲取市場份額的有利因素，當中包括有機會於二零一六年列入國家醫保藥品目錄，而

一家大型醫藥公司積極向市場推廣米格列奈爲糖尿病一線治療藥物的理想備用葯品，也提升了米格列奈的

知名度。米格列奈對聯康生物現時在內分泌學方面的研究起了相輔相成作用，而將該產品商業化的專業知

識將有助集團推出其專利產品Uni-E4及Uni-PTH。 

 

過去十年，集團一直專注發展有潛力為其業務帶來重大商業價值的創新及專利產品，旗下兩項領先研發產

品Uni-E4及Uni-PTH至今已成功完成臨床開發的最後主要階段 ─ 第三階段研究，而集團正在進行審批及

商業化前所需的最後準備工作。這些進展標誌著集團臨床團隊的領先地位及成就，不僅為集團締造更佳的

業務前景，更為集團的戰略時間表奠下重大里程碑。集團旗下另一產品長效制劑EPO-Fc融合蛋白注射液

（「Uni-EPO-Fc」）已順利完成第一期單劑量（SAD）臨床研究，結果顯示Uni-EPO-Fc在所有劑量組別的給

藥耐受性良好，促使集團繼續開發這款有望成為首個在中國推出的長效EPO製劑產品。 

 

聯康生物科技執行董事梁國龍先生表示：「中國醫療體制正在快速演變，這對業界所有營運商均帶來重大考

驗。當中能夠適應瞬息萬變的環境並自強不息的營運商將會日益壯大。因此，我們會致力令聯康生物科技

處於持續發展的有利位置，並進一步邁向成功之路。於二零一六年下半年，我們將透過擴大銷售團隊及積

極發展區域性和全國性的合作關係，繼續拓展我們的商業平台。除了為推出米格列奈做好準備工作以確保

一切順利外，我們計劃向國家食品藥品監督管理總局遞交 Uni-E4 的新藥品申請、開始匹納普®的生物等效

研究及完成 Uni-EPO-Fc 的第一階段臨床測試。我們亦會積極尋求透過授權或收購產品或技術，配合我們

現有在研產品的發展，以及支持集團實現成為核心治療領域專家的長遠願景。我們已制定清晰的藍圖，秉

承『心創造‧新醫藥』的精神，繼續在市場上快速增長。」 

 

- 完 - 
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關於聯康生物科技集團有限公司（聯交所代號：0690） 

聯康生物科技集團有限公司主要從事藥品研發、製造及分銷之業務。集團研發中心位於中國東莞，備有整套系統，用

於研發基因工程藥品，並設有一個合乎國家食品藥品監督管理總局要求的實驗廠房檢測基地。集團亦分別於北京及深

圳各設有一個符合最新藥品生產質量管理規範（cGMP）的生產基地。集團專注為糖尿病、眼科及皮膚科研發嶄新的

治療方法。 

 

新聞垂詢： 

縱橫財經公關顧問有限公司 

吳慧怡   電話︰+852 2864 4831 電郵︰veron.ng@sprg.com.hk 

劉若琪   電話︰+852 2864 4805 電郵：angelus.lau@sprg.com.hk 

李卓樺   電話︰+852 2864 4862 電郵︰phoebe.li@sprg.com.hk       

    傳真︰+852 2527 1196 

 
 
 

WeChat ID: Unibio-IR                                                                           
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